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Riktiga verktyg gér skillnad.

Varumérket EGO ags av Chervon Group, grundat 1993, med dver 10 000 anstéllda och en imponerande produktion pa mer &n 10 miljoner enheter varje ar. Som
ledande specialister pa batteridriven utomhusutrustning har EGOs passion fir innovation drivit en fantastisk tillviixt. Sedan lanseringen i Europa 2014 har
varumérket standigt utmanat granserna for batteriteknologi och levererat en rad prisbelinta produkter som satter standarden fir framtidens park- och
tridgardsarbete. EGO fortstter att firindra markanden, och véra produkter ir den sjdlvklara lisningen for den som siker prestanda, hallbarhet och innovation.
Vi anstaller i var lokala enhet Flex Scandinavia AB som ér vart svenska huvudkontor.

Till vér siljorganisation for EGO i Sverige soker vi tvd hungriga Account managers som vill vara med pa en spénnande resa tillsammans med ett av de snabbast
vixande batteriplattformarna fir professionell gronyteskatsel.

Account manager Stockholm-norr / Orebro
Account manager Sundsvall / Norrland

Som Account manager far du en unik mdjlighet att spela en central roll i var tillvaxtresa!

I denna roll kemmer du att driva farsaljning och snabbt expandera vart dterfdrsaljaratverk. Du far ansvaret fdr att planera och genomfdra lokala evenemang som demo-dagar,
utbildningar och slutkundsdemonstrationer, samt vara en drivande kraft hakom vér &rliga tillvxt- och utvecklingsplan fér ditt omrade. Som den lokala ambassaddren for vért
varumarke sakerstéller du att vér strategi genomfdrs pa faltet, och att dina behov fdr afférsutveckling hdrsammas inom den centrala organisationen. Dessutom representerar
du oss pd massor, roadshows och bygger Iangsiktiga relationer som stérker EGOs position pd marknaden.

Vi siiker dig som har: _ _ _ . o
* En vinnande attityd och ett passionerat intresse for skog och tradgard.

* En dokumenterad framgéng inom teknisk fdrséljning, gara inom liknande branscher.
* Goda kommunikationsfardigheter i engelska och svenska.
* B-kdrkort, men BE-kirkort &r meriterande.
* Mdjlighet att resa upp till tre dagar i veckan.
*Tillgang till en plats ftr parkering av bil och slap.
Vi erbjuder dig:
* Konkurrensmassigt Iinepaket, vi har individuell IGnesattning.
* Effektiva verktyg for att aktivt lyckas i din position.
*Trevlig, inspirerande och héllbar arbetsmiljd med stor frihet att paverka din arbetsdag. Tjdnsten utgdr fram hemmet.
* Anstéllning i Flex Scandinavia, en stabil och kollektivansluten arbetsgivare
* Att jobba med innovativa, marknadsledande och spannade produkter.

Vart europeiska huvudkontor ligger i Tyskland, och vér svenska verksamhet har sin bas i Karlstad - dér vi har ett dedikerat team som erbjuder farstklassig service, ett vélfyllt
|okalt Iager och viktiga stddfunktioner. Vi stravar efter att skapa en dynamisk och inkluderande arbetsmiljd dar alla bidrar med sina unika erfarenheter och perspektiv. Vi varde-
sétter mangfald och uppmuntrar sérskilt kvinnliga sokande att anstka, for att ytterligare stérka vart team och var utveckling.

Tillsammans skapar vi framtiden - vill du vara med pé vér resa?

For mer information om EGO bestk www.egopowerplus.eu

Anstéllningar kommer att ske [pande, s& vanta inte med din ansdkan. Sista ansdkningsdag & 2025-01-17

Ui ser fram emot att ta emot ditt CV och personligt brev pa engelska, som skickas till Maren Schulz - HR Generalist: maren.schulz@flex-tools.com





